
GESCHÄFTSMODELL

1. Erste Überlegungen 
zu Kunden, Nutzen, Kosten
für das Produkt:

2. Wer ist 

unmittelbar/e Nutzer/in

unseres Produkts? (Alter,

Geschlecht...)

2. Wer ist 

unmittelbar/e Nutzer/in

unseres Produkts? (Alter,

Geschlecht...)

2. Wer ist 
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Geschlecht...)

2. Wer ist 

unmittelbar/e Nutzer/in

unseres Produkts? (Alter,
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2. Wer ist 

unmittelbar/e Nutzer/in
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2. Wer ist 

unmittelbar/e Nutzer/in

unseres Produkts? (Alter,

Geschlecht...) 4. Wer ist 

mittelbar/e Nutzer/in

unseres Produkts? (Alter,

Geschlecht...)

5. Welchen Nutzen haben

mittelbar/e Nutzer/innen?

3. Warum wird das
Produkt genutzt?

6. Welche Kosten
entstehen?

7. Wie können Einnahmen
entstehen?
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